PRACESE
SEZNAMEM KONTAKTU



Seznam kontaktl/seznam zndmych - je hlavnim vkladem
kazdeho distributora do rozvoje vlastniho podnikani.

Je jednim z hlavnich nastroju sitového byznysu, ktery pomaha
systematizovat cinnosti spojené s pozvanim lidi.

Pro novacka seznam znamych - to jsou prvni zakaznici a
potencialni partneri. Zkuseni distributori se pravidelné vraceji k
seznamu, jelikoz se u znamych neustalé objevuji novi znami,
nové kontakty, které mohou prinést dobry vysledek.



Proc je dulezité umeét pracovat se seznamem?
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Cim je seznam delsi, tim je vétsi jistotal!

Seznam kontaktu — je zakladem pro pozvani na schuzku.
Jestli je v seznamu pouze 10 lidi, jaka je pravdepodobnost, ze
vSichni pozvani prijmou?

Velmi miziva.

Ale v pripade, ze mate v seznamu 100 az 200 lidi,
pravdépodobnost toho, ze prijde potrebny pocet lidi

mnohonasobne vzroste.

Proto je dulezité si ihned na zacatku sestavit dlouhy seznam!



2. Pravdepodobnost najit klicové Partnery

 Vasi klicovi Lidri jsou
v ,,hloubce”!



V pripade, ze sam tvrdohlave a efektivhé pracujete se
seznamem, naucte to i své Partnery. V takovém pripadée
Vase Sance najit klicové osoby (ti, kteri budou aktivnée
rozvijet podnikani, kterfi dosahnou vysokého statusu) se
mnohonasobné zvysi!

Dle statistiky, takovych klicovych lidi neni vice nez 3-5%!
Zpravidla, jsou casto klicové osoby v , hloubce”, v hloubce

seznamu pratel nasich pratel, nebo v seznamech nasich
Partneru.



Urcité jste se uz setkali s namitkou:
,mam malo znamych, nemam koho pozvat“
nebo jste se nad tim zamysleli...



Ted se zkuste rozpomenout: opravdu nenajdete alespon
50 znamych, se kterymi jste se seznamili v prubéhu
Zivota?

Ne pratelé, ne spolupracovnici, zadni blizci pratelé,

ale jen znami lidé (sousedé, prodavaci v obchodg, trenéri
v posilovng, ti, kdo spolu s Vami se trénuiji, s kym jste kdysi
studovali apod.).

Jisté se naslo ne 50 lidi, ale vice!



A ted se zamyslete, z téchto 50 ma kazdy
50 znamych?

Jestli si je zapisete vSechny, ve vasem seznamu se objevi
uz 2500 lidi!



50 x 50 = 2500



Tento pocet lidi
ma po 50 znamych?



50 x 50 = 2500

2500 x 50 =125 000



125 000 lidi Ve vasem seznamu! Déla to silny dojem, ze?
Ze 125 000 |ze najit alespon 5 klicovych lidi?

S jistotoul!



3. Ovladac Vaseho podnikani

* Kartotéka Zakazniku
* Seznamy Partneru
e Systém pripominek o zavolani



A jesté jedno, seznam je druhem
«ovladace» podnikanim.

Je to nas nastroj, se kterym neustale pracujeme.

Na zakladé seznamu lze na kazdého Zakaznika zalozit
kartu, kde se budou uvadeét data narozeni, programy a
predpisy, potreby apod.
(0o tomto rekneme nize)



Do seznamu lze, také, zapisovat lidi svych Partneru,
ale ne vsech, pouze tech, se kterymi Vy, jako Mentor,
budete osobné budovat vztahy ve strukture. Jsou to
lidé, ve kterych Vy vidite zvlastni potencial.

A samozrejmeé, seznam je celym systémem
pripominek o tom, komu zavolat, kdy je nacase udélat
objednavku apod.






My neinvestujeme globalné do podnikani.

Nasim zakladnim kapitalem je seznam
kontaktu!



Jak sestavit dlouhy seznam?

Podivame se na ruzné moznosti jednoduchého
sestaveni ohromujiciho seznamu lidi!



1. Prvni kam se podivame — Vas telefon.
Muzete mit 100 nebo 1000 kontaktu.
Opiste je vSechny!

Myslite si, ze se tento clovek nikdy nebude zajimat o Coral
Club? Nikdy nerozhodujte za ostatni! Poskytnéte jim
spravne informace a dejte moznost se rozhodnout osobné.

Vzpomernte se i na telefonni zapisniky (jestli jesté zustaly),
foto alba, socialni sité (tam také existuji seznamy pratel).



2. Metoda zastavek.

V myslenkach si udélejte zastavky na zivotni ceste.
Navstevovali jste skolu. Vzpomente si na ty, se kterymi
jste se ucili ve skole.

Kde jste bydlel v pribéhu sSkolnich let? Jednoduse si
zapiste vsechny znameé ze skolnich let, i kdyz nemate
telefonni Cisla. Pozdéji Ize najit kontakty na socialnich
sitich, prostrednictvim spolecnych znamych, a nékdy se |
nahodou potkat s ¢clovekem na ulici.



3. Metoda asociaci.

Je to jakékoliv slovo a s nim spojené asociace.

Napriklad, vzpomente se na vsSechny lJany, vsechny
lékare, na ty, kdo ma vousy, na ty, kdo je spojen se

slovem ,,vozidlo“.

Zapiste si je do svého seznamu.



4. Pratelé pratel.
Obratte se pro pomoc ke svym pratelim.

Kdyz zaCinate svou praci se seznamem, zkuste si zapsat
ihned vsechny: 100, 200 a vice.

Za ,jedno sezeni” se to nejspis nepovede, ale lze to s
jistotou udélat béehem tydne.
Neustale doplnujte seznam.
Pamatujte, ze to je Vas kapital!



1. Telefon, telefonni zapisniky, foto alba, socialni sité.
2. Metoda ,,zastavek” (skola, prace, bydliste).

3. Metoda asociaci (dle jména, povolani apod).

4. Pratelé pratel.

e Zapiste si vSechny najednou (100, 200 a vice lidi).
* Nerozhodujte za ostatni.
* Neustale doplnujte seznam.



Pojdme si promluvit o zpusobech vedeni seznamu.
Kam budete zapisovat své kontakty?

Za prvé, je to pro vSechny znamy papirovy seznam.
Jaké jsou jeho vyhody?
Nehledé na digitalni technologie, takovy seznam je

vyhovujici pro vsechny, lehce se duplikuje, je jednoduchy
v pouzivani (jisté se mu nevybije baterka).



V ,Pracovnim sesitu uspésného
partnera“* jsme jiz pripravili misto
pro Vas seznam!

Q
=
9
=
o)
O

" PRACOVNI SESIT
USPESNEHO
PARTNERA Pouzivejte ho pri praci.

NAzev




Taktéz, je mozné evidovat seznamy elektronicky,
napriklad, ve formatu Excel.

Takovy format bude vyhovovat tem, kdo ma vzdy u sebe
notebook.



Pfijmeni Jméno Telefon Mésto Datum narozenin Poznamky

ZPUSOBY VEDENi SEZNAMU




Nezapominejte uvadét v seznamu i dny narozeni,
je to skvela moznost budovani vztahu.

Napriklad, skvély duvod zavolat nebo dat darek
zakaznikim a partnerum.



Jak pracovat se sezhamem?
Za prvé, udélejte si pravidlo
denné si doplhovat do
seznamu nova jmeéna.

Vase aktivita na socialnich
sitich Vam poskytne nove
pratelé a nové kontakty.




Poproste o doporuceni!
Poproste sve nove pratelé o radu: ke kterému maséru se
obratit, kterého osobniho trenéra zvolit, k jaké kosmeticce

se objednat...

A jiz ve svém seznamu mate jména a kontakty odborniku
Vasi cilové skupiny. Téma zdraveho zivotniho stylu a
efektivnich programu podpory aktivaiho-dlouhovekeho
zivota je jim.blizké. Oni pochopi Vasi nabidku. Zapiste si je
do seznamu.



My vSichni chodime na navstévy, na vystavy. Nékde se s
nékym setkavame.

Veskera komunikace je skvelym zdrojem pro doplnéni
seznamu.

Jestli jste si zapsali do seznamu nového c¢loveka, nejlepsi
je mu hned tento tyden zavolat, napriklad:

,Pamatuji si na tvé prani koupit si byt, mam napad, ktery
té muze zajimat, pojdme se sejit!“



V dobé aktivné se rozvijejicich digitalnich technologii nam
internet poskytuje mnozstvi moznosti.

Budte ucastnikem skupin, odbornych a tématickych
sdruzeni, seznamujte se, komunikujte!



1.Nové znamosti (studené kontakty).
2.Doporuceni znamych, zakazniku.
3.Internet (socialni sité).

* Navstevujte udalosti.

 Ucastnéte se sdruzeni dle svych zajma.

* Po seznameni se pridejte ucastniky mezi své pratele na
socialnich sitich.



V €em je tajemstvi efektivity
prace se seznamem?



1.Zalozte kartu na kazdého Zakaznika

* Dny narozeni Zakazniku a jejich blizkych
e Historie objednavek

2. Zalozte kartu Klicovych partneru

e Zakladni motivace
e Seznam kandidatu Partnera



Lze napsat ruzné seznamy jakéhokoliv zaméreni.
Napriklad:

 Seznam pro Fora.
 Seznam Cekatelu na produkt.
 Seznam zainteresovanych udalostmi spolecCnosti.

Jakmile se objevi prilezitost, napriklad, bude-li uveden
novy produkt - v tentyz den zavolejte vsem, koho to
zajima.



Pracujte se seznamy, délejte naplanované telefonaty.
Provozujte systém pripominek, abyste nezapomneli.

Seznam pracuje spolecné s Tydenikem distributora (je v
KITu). Zapisujte do Tydeniku veskeré své plany a dohody.

V mobilnim telefonu lze také ulozit kontakty se dny
narozeni, aby Vam to telefon pripominal sam.



3. Oddéelené seznamy

 Seznamy udalosti.
 Seznamy novinek nebo chybeéjicich produktu.

4. Systém pripominek

* Papirovy zapisnik.
e Elektronicky kalendar + mobilni aplikace narozenin.






